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PROGRAM
20. 1.: DOPROVODNY PROGRAM
15.00-17.00 Navstéva vyrobniho provozu spolecnosti Wanzl
15.00-17.00 Zasedani ACTO
18.00 Neformalni setkani maloobchodnikii, central maloobchodnich alianci,
druzstev, velkoobchodii a dodavateli
= Predstaveni vyrobku a sluzeb partnerti na stancich
» Utuzeni stavajicich a moznost navazani novych kontaktt
* Bohaty raut, Ziva hudba
21. 1.: ODBORNY PROGRAM
08.00-09.00 Registrace
08.00-17.00 Prezentace partneri
= Ptedstaveni vyrobkl a sluzeb partnert na stancich
* Ochutnavky novinek, soutéze o zajimavé ceny
09.00-9.15 Oficialni zahajeni:
Zdenék Juradka, piedseda, Asociace ¢eského tradi¢niho obchodu
(ACTO)
9.15-10.00 Ekonomicky vyhled do roku 2016
* Ocekavané ekonomické zmény a jejich vliv na maloobchod o€ima
poradce ministra financi
Ale§ Michl, advisory board, Y Soft Ventures
10.00-10.30 Prestavka na kavu
10.30-10.45 Obchodnici kone¢né dosahnou na dotace EU

= Piehled dotacnich moZnosti pro obchod
» Oblasti moznych dotaci: technologie do prodejen a skladu,
vzdélavani zaméstnanct, staze a dotovana pracovni mista
Helena Piskovska, ¢estna prezidentka, SOCR CR
Tomas Dostal, senior konzultant, Dring Consulting
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10.45-12.00

12.00-13.00

13.00-14.30

14.30-15.00

15.00-16.30

16.30

Panelova diskuse: Soucasné a budouci podminky pro podnikani
v Ceské republice v oblasti tradi¢niho maloobchodu
= Postaveni tradi¢niho trhu od 90. let minulého stoleti a predikce
budouciho vyvoje
= (Ocekavany vyvoj Ceské a evropskeé legislativy v oblasti
maloobchodu, a pfedevsim prodeje potravin
» Dalsi legislativa ovliviiujici podnikani malych a stfednich podnikt
(dané, EET)
= ZkuSenosti a zjiSténi dozorovych organt v oblasti ceského
maloobchodu, pokuty a jejich dopad na ekonomiku
Moderator: Zdenék Juracka, predseda, ACTO
Maros$ Staruch, retailer services director CZ&SK, Nielsen
Mojmir Bezecny, tstfedni feditel, Ceska obchodni inspekce
Simona Hornochova, poradkyné ministra financi pro dan¢, Ministerstvo
financi CR
Martin Klanica, ustfedni feditel, Statni zeméd¢lska a potravinarska
inspekce
Dana T¥iskova, vedouci odd¢leni potravinového fetézce, Odbor
potravinaisky Sekce potravinaiskych vyrob — Ufad pro potraviny,
Ministerstvo zemédélstvi CR

Obed

Piibéhy uspésnych maloobchodniki
* Majitelé prodejen predstavi prostfednictvim videoreportazi své
prodejny a piibéhy svého podnikani.
Pavel Mrstik, majitel, MIPO Market
Tomas Loula, jednatel, Fors CS
Jana LukeSova, majitelka, Bazalka
Jan Slovak, majitel, S-Market a Pekarna U Mlyna

Prestavka na kavu
Odpoledni sekce A, B

Vyhléaseni vitézh soutéZi, tombola
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ODPOLEDNI SEKCE

SEKCE A-TECHNOLOGIE

15.00-16.00

16.00-16.30

Jaké technologie budete potiebovat k prechodu na EET a kolik vas to
bude stat?
» Technicka stranka elektronické evidence trzeb z pohledu finan¢ni
spravy
* Dostupny hardware a jeho moznosti pro rizné formaty prodejen
= Jaké realné néklady s sebou nové legislativa pro obchodniky
ponese?
Moderator: Jiii Storch, ¢len predstavenstva, ACTO, predseda
predstavenstva, Druzstvo Eso Market
Jan Hruska, director, channel strategy and performance, O2 Czech
Republic
Michal Wantulok, marketingovy a PR manaZzer, Dotykacka
Radek Nachtmann, technicky feditel, P. V. A. systems
Libor Haspl, jednatel a vykonny feditel, Novum
Richard Vinaricky, Odd¢leni ekonomickych aplikac¢nich systémii,
Generalni financni feditelstvi

Zkvalitnéte svoje sluzby diky novému zpusobu sbéru hodnoceni
personalu a prodejny
= Pfipadova studie zavedeni hodnoticiho systému v siti prodejen
* Pfinos adresné zpétné vazby od konkrétnich zadkaznikli na vykon
prodejny
= Psychologie chovani personélu, vyhody diskrétniho sbéru zpétné
vazby
=  Motivace personalu na zédklad¢ hodnoceni zédkaznik
Zuzana Maderova, country manager CZ, Staffino
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SEKCE B - SORTIMENT

15.00-16.00

16.00-16.30

Farmaiské potraviny jako soucast nabizeného sortimentu? Ano, ale...
»  Farmaiské produkty jsou trendem, jak je ale dostat do
obchodti? A stoji o to vliibec farmafi, nebo radéji vyuzivaji jiné
prodejni kanaly?
* Problematika spoluprace farmarii s obchodniky, jak ji nastavit
pro ob¢ strany efektivne?
= Podpora prodeje farmarskych vyrobkt ze strany statu
Tomas Pokorny, vedouci obchodni skupiny, Konzum, obchodni druzstvo
v Usti nad Orlici
Jaroslav Svamberk, majitel, Pekarna a potraviny Svamberk
FrantiSek Némec, majitel, Farma rodiny Némcovy
Vladimir Mencik, majitel, Ov¢i farma M&M Sonov

Pro léky do obchodu?

» Pozitiva a negativa prodeje 1é¢iv

» Kdo je miize prodavat?

» Pfipadova studie zavedeni nabidky lé¢ivych ptipravki v

systému Medipoint V prodejnach PONT

» Projekt skupiny Coop Nase zdravi
Jan Pilat, ¢len pfedstavenstva zodpovédny za strategické planovani,
Medipoint Services
Petr Mali¥, jednatel, Medipoint Services
Marcela Sobotkova, manaZerka projektu NaSe zdravi, Coop Centrum
druzstvo

Zména programu vyhrazena.
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