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14.00
17.30
18.30

8.00-9.00

8.00-16.15

9.00-9.30

9.30-9.40

9.40-11.10

11.10-11.40

11.40-12.30

23. 1.: DOPROVODNY PROGRAM
Navstéva prodejen Terno Olomouc a To pravé z Hané i odjinud
Zacatek registrace

Vecerni party

= Prostor pro neformalni setkani  maloobchodnikii, central
maloobchodnich alianci, druzstev, velkoobchodi a dodavatelu,
utuzeni stavajicich a navazani novych kontakta

= Pfedstaveni vyrobkul a sluzeb partneri na stancich

= Tentokrat vas vezmeme do kasina! Tu spravnou zabavu namichaji
krupiéfi, profesionalni barmani, hostesky v dobovych kostymech a DJ
Cliché.

24.1.: ODBORNY PROGRAM
Registrace

Prezentace partnera
= Pfedstaveni vyrobku a sluzeb partnerti na stancich
*  QOchutnavky novinek, soutéze o zajimavé ceny

Oficialni zahajeni
Organizator, zlati partnefi

Uvodni slovo 5
Zdenék Juracka, piedseda, Asociace Ceského tradi¢niho obchodu (ACTO)

Predavani certifikati kvality Tradi¢ni ¢esky obchod — certifikovano

Panelova diskuse: Co nam vzala a dala elektronicka evidence trzeb?
=  Vliv EET na vyvoj po&tu maloobchodnich prodejen do 400 m?

»  Zhodnoceni téméf dvou let fungovani EET, jeji ekonomicky dopad
= Kontroly v obchodech

= Kompenzace nékladl spojenych s piechodem na EET

»  Chystané zmény v legislative, dalsi faze zavedeni EET

Moderator: Jan Pokorny, feditel zpravodajstvi, Cesky rozhlas

Alena Schillerov4, ministryné financi CR

Jifi Fojtik, teditel Sekce metodiky a vykonu dani, Generalni finan¢ni
reditelstvi

Zdenék Juradka, predseda, ACTO

Lubomir Mechura, feditel pro vztahy s fetézci CZ & SK/CEE, Nielsen
Radek Nachtmann, feditel, P.V.A. systems

JiFi Storch, piedseda piedstavenstva, Druzstvo Eso Market

Prestavka na kavu

Jak dosahnout dspéchu s ¢istym svédomim?

= Role etiky na cesté k dosaZeni cild

= Motivace v dobé blahobytu

= Proc uspésni lidé a firmy jednaji neeticky?

= Cim se mize byznys inspirovat ve vrcholovém sportu?
Marian Jelinek, hokejovy trenér a mentalni kouc

www.samoska.cz

Organizator:
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PROGRAM
12.30-13.30 Obéd, autogramiada Mariana Jelinka
13.30-14.30 Ptibéhy uspéSnych maloobchodnikii ve videoreportazich

* Vijnu 2018 probéhla kompletni rekonstrukce prodejny Coop Tip
v Namesti na Hané. Sezndmime vas s konkrétnimi detaily.

* Brnénska Mikrofarma ptedstavi jedinecny koncept feznictvi s masem z
lokdlnich ekofarem, které se pysni vlastni zrarnou hovéziho masa, tfemi
kamennymi prodejnami, bistrem a e-shopem s rozvozem.

= Zajimava lokalita, $iroky sortiment, pribézna modernizace i dalsi atributy
stoji za obchodnim Gspéchem prodejny na Mladoboleslavsku, do které se
sjizdé€ji zékaznici ze Sirokého okoli.

Pavlina Parmova, vedouci prodejny, Coop Tip, Namést’ na Hané

Vladimir Stehno, pfedseda, Coop druzstvo HB

Romana Hajkova, vedouci prodejny, Mikrofarma, Brno

Martina Zejvalova, majitelka prodejny, Topaz, Bezno

14.30-15.00 Podnikani v maloobchodé: které dotace mohou obchodnici éerpat?

= Prehled aktualnich dota¢nich programti vyhlaSenych ministerstvy a kraji

=  Program Podpora rozvoje regionti 2019+ jako nastroj pro zlepSeni
obsluznosti venkova

= Pfedstaveni Rozcestniku pro obchodniky

Richard Nikischer, vedouci oddé¢leni regionalnich agend a podpory obei,

Ministerstvo pro mistni rozvoj CR

Pavel Vinkler, feditel odboru podnikatelského prostiedi a vnitiniho obchodu,

Ministerstvo pramyslu a obchodu CR

15.00-15.30 Prodej lihovin po prohibici: sila lokalnich znac¢ek a rist importovaného
alkoholu

= Vyvoj trhu: jak se dafi jednotlivym prodejnim kanaltim i kategoriim, na
jaky sortiment se zaméfit?

= Zmeény v ndkupnim chovani

= Co pfinese zmena usporadani sekce lihovin v mensim supermarketu —
ptipadova studie

= Dulezitost letakovych aktivit pro prodej alkoholu — zkuSenosti z prodejen
Coop

Dana Bicovska, trade marketing manager off trade, Stock Plzen-Bozkov

Vaclav Borovicka, group key account manager, Stock Plzefi-Bozkov

15.30-16.00 Zaosti‘eno na nealko: Maximalizujte své prodeje!

= Jak dosédhnout lepsich prodejnich vysledkl prostfednictvim optimalizace
sortimentu a jeho spravného usporadani?

= Ptipadova studie promén napojovych sekci

Petr Slama, head of trade & shopper marketing, Kofola CeskoSlovensko

16.00 Vyhlaseni vysledki soutézi, tombola

Zména programu vyhrazena.

www.samoska.cz

Organizator:



